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El proceso de identificacion
de oportunidades
Oportunidades de negocios
versus oportunidades de
emprendimiento.

Alianzas Estratégicas.
Modelo del Negocio, segun
las 9 piezas claves.

Oferta y demanda en el
mercado.

Técnicas de produccion
eficiente.

Contabilidad y evaluacion
de datos.

Identificacion de mercados y
clientes potenciales.

Estrategias de venta y el
mix de marketing para
negocios innovadores con
alta diferenciacion.
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Estudio de Casos en
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Industrial
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Financiamiento Publico y
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Técnicas de evaluacion de
proyectos: Flujos de caja,
VAN, TIR y otros.

Presentacion de un caso real.

Logica Juridica y Logica
Cientifica.
Controversias y Litigios.

Avallo del Conocimiento.
Defensa Extrajudicial.
Defensa Judicial.

Casos.

Fondos concursables.
Entidades de apoyo.
Inversionistas Angeles y
Capital de Riesgo.
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El modelo de Innovacion.
Experiencia empresarial de
negocios tecnologicos.
“Del Laboratorio al Mercado”



